
TEMA nr. 17

Prezentarea ideii de afaceri (Pitching)
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Unități de conținut:

1. Structura unui discurs de tip pitch;

2. Elaborarea unui discurs de tip pitch pentru ideea de afaceri proprie.

3. Sfaturi pentru realizarea unui pitch



Obiective de referință

🠶 De a determna necesitatea unui pitch

🠶 De a cunoaște structura unui pitch

🠶 De a înțelege cum să se pregătească de un pitch

🠶 De a conștientiza ce trebuie să evite în realizarea unei prezentări a ideii de business



Biobliografia recomandată

1. Cum ții un pitch: pregătire și susținere - https://startarium.ro/articol/cum-te-pregatesti-pentru-

startarium-pitchday

2. Cum să faci un pitch bun – 15 lucruri pentru care să ai un răspuns - https://start-up.ro/cum-sa-faci-un-

pitch-bun/

3. Pitch-ul: intrebari importante la care ar trebui sa ai raspunsuri - https://www.startupcafe.ro/stiri-

howto-20695019-prezentare-startup-pitch-antreprenor-model-prezentare-afacere.htm

4. Sfaturi pentru un Pitch de succes - https://businessdrivestartup.ro/sfaturi/
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De ce trebuie să știi să ții un pitch?

-Ideea ta nu valorează prea mult

dacă nu ajung să o aplici în practică

-Trebuie să îți poți prezenta corect,

cuprinzător și persuasiv afacerea ta

-Un pitch bun te poate ajuta să atragi

invetitori, parteneri, mentori



1. Structura unui discurs de tip pitch

1. Cine ești tu?

2. Caíe este nevoia pe caíe ai identificat-o?

3. Caíe este soluția pe caíe ai găsit-o?

4. Caíe este piața(dimensiune, concuíențăși clienți)?

5. Modelul de business Cum vei geneía încasăíi?

6. Echipa

7. Cíonologie: De unde ai început, unde te afli și unde víei să ajungi?

8. ľhank you & Call to action



1. Structura unui discurs de tip pitch

ELEMENT 1.
Introducere –scurta descriere a afacerii și a

produsului (selor) sau serviciului oferit



1. Structura unui discurs de tip pitch
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2. Elaborarea unui discurs de tip pitch 

pentru ideea de afaceri proprie.

✅ Un pitch de succesdurează între 5 şi 15 minute

✅ Atitudine - Când faci un pitch, practic te vinzi  
pe tine, echipa şi afacerea

Demonstreazăcă eşti pasionat şicompetent îndomeniul în
care activează startup-ul



2. Elaborarea unui discurs de tip pitch 

pentru ideea de afaceri proprie.

✅ Un pitch de succes durează între 5 şi 15

minute

✅Atitudine - Când faci un pitch, practic te 

vinzi pe tine, echipa şi afacerea

✅Spune o poveste – atrage ateţia audienţei

✅Cunoaşte-ţi audienţa

✅Discursul trebuie să fie cât mai simplu

Demonstreazăcă eşti pasionat şicompetent îndomeniul încare activează startup-ul



3. Sfaturi pentru realizarea unui pitch

👉 sa te pregatesti pentru a fi capabil sa ai o prezentare publica coerenta,
convingatoare, antrenandu-te fizic si mental, cu focus pe construirea mesajelor, a USP-
ului;
👉 sapractici vorbirea in public, controlandu-ti teama, fiecare gest si postura  
nonverbala, dictia si vocea, pentru a sustine o prezentare in fata unui public sau chiar 
intr-o intalnire f2f;
👉 sa prezinti cu incredere, constientizand importanta dezvoltarii abilitatilor de

comunicare verbala, asigurandu-ti urmatorul pas pentru a convinge investitorii;

👉 Să deţii date care să-ţi susţină argumentele

👉 Focus pe fapte

👉 Laudă-ţi echipa



3. Sfaturi - Ce NU ar trebuie să faci într-un pitch:

👉nu pierde timpul subliniind chestiuni evidente

👉nu uita de competiţie (este foarte important să cunoşti piaţa şi să 

ţii cont de firmele competitoare)

👉nu intra prea mult în detalii

👉nu exagera (să-ţi prezinţi produsul ca fiind revoluţionar, s-ar putea

să fie puţin cam mult)

👉nu-ţi fie frică să ceri bani (de aceea te afli în faţa unor investitori)

👉nu ignora factorii de risc (pe care este bine să îi menţionezi)

👉nu-ţi fie frică să recunoşti că nu ştii încă toate răspunsurile



Cum arată Pitch-ul unei afaceri de milioane?

https://www.slideshare.net/kambosu/u 
ber-pitch-deck

http://www.slideshare.net/kambosu/u
http://www.slideshare.net/kambosu/u


EXEMPLU - UBER: alternativa taxiurilor traditionale

UBER -Gigantul care a cucerit l u m ea  
aducând o  schimbare în m o d u l  în 
care oamenii  se deplasează spre 
serviciu, casă, aeroport sau pur și 
simplu,  prin oraș, făcând diverse 
activități.
62 de miliarde de dolari
Garrett Camp , co-fondatorul U b e r –

“Pe 25 de slide-uri, c o m p a n ia  care va 
aniversa anul viitor u n  deceniu de 
existență, își prezenta conceptul și 
viziunea care a transformat-o într-un
gigant”



Întrebări



Ă

ă



Mulțumesc pentru atenție!



Partenerii proiectului GoYouth +

AO „ASPIRE”
AO „Indigo”

SRL „NetSistem”

Fundația Moldcell
Ambasada Franței în Moldova
Alianța Franceză din Moldova
Camera de Comerț și Industrie Francez
Asociația Națională pentru Turism Receptor și Intern

Beneficiarii proiectului:

Consiliul raional Hâncești
Consiliul raional Căușeni
Consiliul raional Dubăsari

Proiectul GoYouth+ este implementat de Asociația Henri Capitant de Cultură Juridică /AHCCJ

(Grant nr.979)


